Nuestra Sefiora de

2281213 |la Consolacion Técnico Toro- 10° 22 |21 43
Valle
Nuestra Sefiora de
2281232 la Consolaciéon Técnico Toro- 10° 21 21 42
Valle
Nuestra Sefiora de
2281244 |la Consolacion Técnico Toro- 10° 21 |22 43
Valle
Nuestra Sefiora de
21022473 |la Consolacion Técnico Toro- 11° 32 |21 |21 74
Valle
Nuestra Sefiora de
2102474 |la Consolacion Técnico Toro- 11° 32 |22 |21 75
Valle
Nuestra Sefiora de
2102464 |la Consolacion Técnico Toro- 11° 32 |21 |22 75
Valle
DESARROLLO CURRICULAR 24 (32 |32 88

TOTAL HORAS MES 120|160 | 160 440




TIEMPO ACT. APOYO A LA FORMACION

INSTRUCTOR: ROY MARTELO THORRENS

CENTRO DE

FORMACION: CENTRO AGROPECUARIO DE BUGA

FECHA INICIAL: 01/04/2021 00:00:00

FECHA FINAL:  30/04/2021 23:59:59

ACTIVIDADES ACADEMICAS

DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

DE EVALUACION.

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

FICHA 2102464 - COMERCIALIZACION DE PRODUCTOS MASIVOS

COMPRENDER TEXTOS EN INGLES EN FORMA ESCRITA'Y
AUDITIVA

HACER SEGUIMIENTO A LOS CLIENTES CON BASE EN LOS
ACUERDOS COMERCIALES Y EL PLAN DE SERVICIO A
CLIENTES.

IDENTIFICAR LA POLITICA DE SERVICIO DE CARA AL CLIENTE DE ACUERDO CON LOS INDICADORES DE SERVICIO Y CRITERIOS

IMPULSAR LAS VENTAS EN EL PUNTO DE VENTA DE
ACUERDO CON LAS ESTRATEGIAS Y POLITICAS DE
VENTAS.

INTERACTUAR CON CLIENTES DE ACUERDO CON
POLITICAS Y ESTRATEGIAS DE SERVICIO DE LA COMPANIA

INVENTARIAR LOS MATERIALES, EQUIPOS Y ELEMENTOS,
TENIENDO EN CUENTA LAS POLITICAS DE LA
ORGANIZACION.

30/04/21 01:59 PM
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MANEJAR PRESUPUESTOS APLICANDO LAS POLITICAS

» COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: EMPRESARIALES Y LA NORMATIVIDAD.

PROMOVER LA INTERACCION IDONEA CONSIGO MISMO,
* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: CON LOS DEMAS Y CON LA NATURALEZA EN LOS
CONTEXTOS LABORAL Y SOCIAL.

REALIZAR LAS VENTAS DE PRODUCTOS Y SERVICIOS DE
« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE LOS CLIENTES Y
OBJETIVOS DEL PLAN DE MERCADEO.

« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: RESULTADOS DE APRENDIZAJE ETAPA PRACTICA

HORAS DEDICADAS EN LA FICHA : 32,00

FICHA 2102474 - COMERCIALIZACION DE PRODUCTOS MASIVOS
DE APRENDIZAJE:

COMPRENDER TEXTOS EN INGLES EN FORMA ESCRITA 'Y

« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: AUDITIVA

HACER SEGUIMIENTO A LOS CLIENTES CON BASE EN LOS
« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: ACUERDOS COMERCIALES Y EL PLAN DE SERVICIO A
CLIENTES.

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

IDENTIFICAR LA POLITICA DE SERVICIO DE CARA AL CLIENTE DE ACUERDO CON LOS INDICADORES DE SERVICIO Y CRITERIOS
DE EVALUACION.

IMPULSAR LAS VENTAS EN EL PUNTO DE VENTA DE
« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: ACUERDO CON LAS ESTRATEGIAS Y POLITICAS DE
VENTAS.
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« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

INTERACTUAR CON CLIENTES DE ACUERDO CON B
POLITICAS Y ESTRATEGIAS DE SERVICIO DE LA COMPANIA

INVENTARIAR LOS MATERIALES, EQUIPOS Y ELEMENTOS,
TENIENDO EN CUENTA LAS POLITICAS DE LA
ORGANIZACION.

MANEJAR PRESUPUESTOS APLICANDO LAS POLITICAS
EMPRESARIALES Y LA NORMATIVIDAD.

PROMOVER LA INTERACCION IDONEA CONSIGO MISMO,
CON LOS DEMAS Y CON LA NATURALEZA EN LOS
CONTEXTOS LABORAL Y SOCIAL.

REALIZAR LAS VENTAS DE PRODUCTOS Y SERVICIOS DE
ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE LOS CLIENTES Y
OBJETIVOS DEL PLAN DE MERCADEDO.

RESULTADOS DE APRENDIZAJE ETAPA PRACTICA

HORAS DEDICADAS EN LA FICHA : 24,00

DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

FICHA 2102473 - COMERCIALIZACION DE PRODUCTOS MASIVOS

COMPRENDER TEXTOS EN INGLES EN FORMA ESCRITA Y
AUDITIVA
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HACER SEGUIMIENTO A LOS CLIENTES CON BASE EN LOS
« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: ACUERDOS COMERCIALES Y EL PLAN DE SERVICIO A
CLIENTES.

IDENTIFICAR LA POLITICA DE SERVICIO DE CARA AL CLIENTE DE ACUERDO CON LOS INDICADORES DE SERVICIO Y CRITERIOS
DE EVALUACION.

IMPULSAR LAS VENTAS EN EL PUNTO DE VENTA DE
« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: ACUERDO CON LAS ESTRATEGIAS Y POLITICAS DE
VENTAS.

INTERACTUAR CON CLIENTES DE ACUERDO CON
« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:  POLITICAS Y ESTRATEGIAS DE SERVICIO DE LA COMPANIA

INVENTARIAR LOS MATERIALES, EQUIPOS Y ELEMENTOS,
« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: TENIENDO EN CUENTA LAS POLITICAS DE LA
ORGANIZACION.

MANEJAR PRESUPUESTOS APLICANDO LAS POLITICAS

» COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: EMPRESARIALES Y LA NORMATIVIDAD.

PROMOVER LA INTERACCION IDONEA CONSIGO MISMO,
* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: CON LOS DEMAS Y CON LA NATURALEZA EN LOS
CONTEXTOS LABORAL Y SOCIAL.

REALIZAR LAS VENTAS DE PRODUCTOS Y SERVICIOS DE
* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE LOS CLIENTES Y
OBJETIVOS DEL PLAN DE MERCADEDO.

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: RESULTADOS DE APRENDIZAJE ETAPA PRACTICA

HORAS DEDICADAS EN LA FICHA : 24,00
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TOTAL HORAS ACTIVIDADES ACADEMICAS: 80,00

EVENTOS DE DIVULGACION TECNOLOGICA - EDT's

FICHA FECHA INICIO FECHA FINAL EVENTO HORAS

TOTAL TIEMPO EDT's: 0,00

ACTIVIDADES ADICIONALES

02/04/2021 02/04/2021 DESARROLLO CURRICULAR 8,00
09/04/2021 09/04/2021 DESARROLLO CURRICULAR 8,00
16/04/2021 16/04/2021 DESARROLLO CURRICULAR 8,00
23/04/2021 23/04/2021 DESARROLLO CURRICULAR 8,00
30/04/2021 30/04/2021 DESARROLLO CURRICULAR 8,00

TOTAL ACTIVIDADES ADICIONALES: 40,00

INSTRUCTOR: ROY MARTELO THORRENS

CENTRO DE
FORMACION: CENTRO AGROPECUARIO DE BUGA
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SENA

N

Relacion de evidencia proceso formativo

A continuacién relaciono evidencia de pérdida del computador portatii marca Toshiba donde
tengo las evidencias de contacto con aprendices, docentes, documentos de formacion,
contrasefias y demés temas relacionados con la formacion profesional integral, que imparto como
instructor de la media técnica,del Centro Agropecuario de Buga que llevo en la institucion
educativa Nuestra Sefiora de la Consolacion en el municipio de Toro-Valle.

Constancia por Pérdida de
Documentos

La Policia Nacional de Colombia certifica que el dia 29 mes 4 afio 2021, a las 8:25 a. m. El(La)
sefior(a) ROY MARTELO THORRENS identificado(a) con Cedula de ciudadania No. 74109148 , reporté
el extravio del(los) documento(s) relacionado(s) a continuacion:

Tipo Nimero | Descripcion

Otro / Other| 000000 |COMPUTADOR PORTATIL MARCA TOSHIBA

Otro / Other|00000 | articulo v herramientas, kit de carreter

La presente constancia sera publicada por un tiempo de seis (6) meses en la pagina web v se podra

verificar en  hitps:/webrp.policia.gov.co:444/publico/buscador_constancia.aspx, mediante el numero de consecutivo
7410914833773482.

La presente certificacion no constituye documento de identificacion y no tiene la validez de una
denuncia penal.

& Imprimir constancia

DE-F-025 V.04



Relacion de evidencia ejecucion de la formacion 15
marzo al 15 abril 2021

Ficha:2281232
Fecha: 17 marzo
Actividad: entrega de los listados de los aprendices que no han entregado documentos se
solicita reunir a padres de familia para que se apersonen de la situacion

Fase: matricula

Institucion: IE NUESTRA SENORA DE LA CONSOLACION

Aportes: Documentos de relacion y faltantes en matricula al docente tecnico
Conclusiones: segun institucién ya no tiene mucho que hacer ya aspirante no entregan
documentos

Asistencia: Juan Guillermo — Roy Torrens marthelo

Registro fotografico: si

OmMOO0CEO r®® B 46%E3:26p. m

€« 6 Toro Juan Guillermo Pr.. g

PREGUNTA 544, 1

RECIBIO LOS DOCUMENTOS
FALTANTES DE juan esteban gomez y
wilder felipe manzano? 254p. m

porque les pregunto y me dicen
que ya le enviaron los documentos
restantes

9ER n
Zp.m

y siguen apareciendo como que
faltan por matricular. 255p.m

ya le digo de quien recibi scaneado
259p.m. v/

solo de uno que me los envio el papa
259p.m. v/

no le envi los tres? 54

las otras fotos no las pude utilizar
F00p. m. v/
/

Y

# Reenviado

© scribeunmensaje © O °
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Ficha: 2281213

Fecha: 18 MARZO

Actividad de proyecto: INDUCCION

Fase: ANALISIS

Actividad de aprendizaje desarrollada: Reconocer las tecnologias de la informacién y las comunicaciones
del SENA que son herramientas del proceso formativo

Institucion: IE NUESTRA SENORA DE LA CONSOLACION

Aportes: Se entrega guia de aprendizaje ( primer momento), documentos de apoyo y se realiza socializacién
de guia

Compromisos: terminar 1 guia en una semana

Conclusiones: Se evidencia un buen desarrollo de los procesos formativos e interés del proceso del
Tecnico

Asistencia:16 Aprendices meet ,

Registro fotografico:Sl

—

o O O OO e &~ OO D

<— vy Yeferson 10b Toro e

18 DE MARZO DE 2021

- Los mensajes y las llamadas estan cifrados de
extrermo a extremo. Nadie fuera de este chat, ni
siquiera WhatsApp., puede leerlos ni escucharlos.
Toca para obtener mias informacion.

Hola yeferson mi nombre es
Roy Martelo Thorrens
Instructor del Sena CAB

6:00 p. M. ~~~7

[Es

6834d56470824 . 6:07T p. M. ~2~
Yeferson Briceno Matagira &-01

vyefersonb570@gmail.com e = s

Ok 6:02 p. m. ~ 27

19 DE ABRIL DE 2021

https://meet.google. comJ/cgq

“iISecczj A
2:59 p. . ~ 2

@-) l.}, i e Sisasgli=2a <Aje % Q n
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Ficha: 2102464

Fecha: 12 abril 2021

Actividad de proyecto: aplicar acciones promocionales de productos segun plan promocional

Fase: ejecucion

Actividad de aprendizaje desarrollada: Identificar actividades promocion en el punto de venta
relacionadas de acuerdo con la linea de productos evidencia que se llevara a cabo por medio de taller

evaluativo N
Institucion: IE NUESTRA SENORA DE LA CONSOLACION

Aportes: Se conocen y apropian actividades de promocién merchandising y Cross- merchandising
estrategias para la rotacion de los productos en los puntos de venta, actividad evidenciada por medio de
taller evaluativo

Conclusiones: se evidencia apropiacién de conocimientos entemas esenciale de merchandaising

El taller se envia por whatsapp al docente para socializar via whatsapp

Asistencia: 8 aprendices

Registro fotogréfico: si

DE-F-025 V.04



Ficha: 2102474

Fecha: 15 abril

Actividad de proyecto: aplicar acciones promocionales de productos segun plan promocional

Fase: ejecucion

Actividad de aprendizaje desarrollada: Identificar actividades promocion en el punto de venta
relacionadas de acuerdo con la linea de productos evidencia que se llevara a cabo por medio de taller

evaluativo N
Institucion: IE NUESTRA SENORA DE LA CONSOLACION

Aportes: Se conocen y apropian actividades de promocién merchandising y Cross- merchandising
estrategias para la rotacion de los productos en los puntos de venta, actividad evidenciada por medio de
taller evaluativo

Conclusiones: se evidencia apropiacién de conocimientos en temas esenciale de merchandaising

El taller se envia por whatsapp al docente para socializar via whatsapp

Asistencia: 9 aprendices

Registro fotogréfico: si

DE-F-025 V.04



Ficha: 2102473

Fecha: abril 19 2021

Actividad de proyecto: aplicar acciones promocionales de productos segun plan promocional

Fase: ejecucion

Actividad de aprendizaje desarrollada: Identificar actividades promocion en el punto de venta
relacionadas de acuerdo con la linea de productos evidencia que se llevara a cabo por medio de taller

evaluativo N
Institucion: IE NUESTRA SENORA DE LA CONSOLACION

Aportes: Se conocen y apropian actividades de promocién merchandising y Cross- merchandising
estrategias para la rotacion de los productos en los puntos de venta, actividad evidenciada por medio de
taller evaluativo

Conclusiones: se evidencia apropiacién de conocimientos entemas esenciale de merchandaising

El taller se envia por whatsapp al docente para socializar via whatsapp

Asistencia: 3 aprendices

Registro fotografico: si

waall NMovistar =G S50 . rvy o | — )
Ro =
< DL Archivos
A/ NID/ 2T B-AaA9D . .

Gisaela Segura Miartelo
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Ficha: 2102474

Fecha: 15 abril

Actividad de proyecto: aplicar acciones promocionales de productos segun plan promocional

Fase: ejecucion

Actividad de aprendizaje desarrollada: Identificar actividades promocion en el punto de venta
relacionadas de acuerdo con la linea de productos evidencia que se llevara a cabo por medio de taller

evaluativo N
Institucion: IE NUESTRA SENORA DE LA CONSOLACION

Aportes: Se conocen y apropian actividades de promocién merchandising y Cross- merchandising
estrategias para la rotacion de los productos en los puntos de venta, actividad evidenciada por medio de
taller evaluativo

Conclusiones: se evidencia apropiacién de conocimientos en temas esenciale de merchandaising

El taller se envia por whatsapp al docente para socializar via whatsapp

Asistencia: 9 aprendices

Registro fotogréfico: si

DE-F-025 V.04



Ficha: 2281213/2281232/2281244 - 2102464/2102473/2102474

Programa de Formacion: Comercializacién de Productos Masivos

Fecha: 15 de abril de 2021

Actividad: Entrega de Material de Apoyo a la IE.

Fase: Analisis y Ejecucion

Actividad de aprendizaje desarrollada: Se hace entrega a la Rectora de la IE del material de
apoyo a la formacién.

Institucion Educativa: Nuestra Sefiora de la Consolacién Toro - Valle

Evidencia: Registro fotografico

DE-F-025 V.04
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